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Renforcer ses ventes B2B : une checklist opérationnelle pour les producteurs
fermiers et de terroir

Un outil issu du projet Food RADARS

  

Dans un contexte où les circuits courts et les collaborations entre producteurs et acheteurs
professionnels se développent, il devient essentiel pour les entreprises agroalimentaires de structurer
leur approche commerciale en B2B.

Le projet Food RADARS met à disposition une checklist pratique et directement actionnable,
conçue pour aider les producteurs fermiers et de terroir à mieux répondre aux attentes des clients
professionnels et à optimiser leur parcours de vente.

Chaque point invite le producteur à s’auto-évaluer et à identifier des pistes d’amélioration concrètes.

 

Le projet Food RADARS

Food RADARS est un projet européen cofinancé par le programme Interreg
France–Wallonie–Vlaanderen (CrossS3). Il vise à renforcer la compétitivité, la résilience et la
durabilité des entreprises agroalimentaires de la zone transfrontalière franco-belge, en
accompagnant un public diversifié allant des agriculteurs-transformateurs aux TPE/PME
agroalimentaires, jusqu’aux industriels du secteur.

Il s’articule autour de trois axes : l’innovation, des actions pilotes pour une chaîne alimentaire
durable, et le développement des forces de vente, pour bâtir un secteur compétitif et résilient face
aux défis de demain.

                               2 / 6



 
Dates du projet: de juillet 2024 à juin 2028

  
Découvrir le projet Food RADARS et ses autres délivrables
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https://foodradars.crosss3.eu/
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